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SOLUZIONE E-COMMERCE




| nostri valori

ECONOMICITA’ La competitivita
economica e certamente il vantaggio
maggiore. Grazie ad una struttura snella e
flessibile e ad un sistema di costi
continuamente ottimizzato, ci poniamo in
tutti i benchmark di riferimento, con
l’offerta piu conveniente ed economica del
mercato. E tutto senza togliere nulla
all’affidabilita e flessibilita dell’offerta
complessiva.

SEMPLICITA’ il mondo dei servizi
MBSnet si distingue per la sua
semplicita. Un approccio smart e self
service per entrare in contatto con i
prodotti, per aderire alle offerte e
per gestire tutte le fasi del servizio.
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ELESSIBILITA’ La flessibilita dei servizi MBSnet |
permette ai clienti di scegliere sempre la \
configurazione migliore. MBSnet si pone ’obiettivo
di garantire la compatibilita della propria offerta \
con le esigenze operative e relazionali del cliente \
cercando di adeguarsi alle richieste e alle necessita \
del contesto di riferimento. \

SICUREZZA La sicurezza e ’affidabilita sono \
caratteristiche fondamentali che \
contraddistinguono tutti i servizi erogati. Le \
procedure interne e la certificazione di tutti i \
processi, informatici ed operativi, sono \
costantemente sottoposte a controlli e misurazioni

di affidabilita (sia dall’interno, sia da tutti gli enti \
preposti). \

CERTIFICAZIONE MBSnet grazie all’accordo
con Istituto di Pagamento autorizzato da
Banca d’ltalia offre servizi offre servizi
controllati in tutti i processi secondo le
direttive, avvalendosi di sistemi e pro
compliance al 100%.




Acquiring e-commerce

Le nostre soluzioni

Il nostro servizio E-commerce consente l’incasso per beni e servizi
mediante carte di pagamento a valere sui Circuiti internazionali Visa,
VPay, MasterCard e Maestro.

In funzione delle esigenze del Cliente, il servizio puo essere erogato in
tre differenti soluzioni:

|- il |
Ll /]

» INTEGRAZIONE DEL GATEWAY DI PAGAMENTO(MTE) all’interno del
negozio virtuale su tutti iprincipali plug in di e-commerce.

» PAYBYLINK (gateway di pagamento stand-alone), ideale per chi
vuole incassare tramite sistemi esterni al proprio sito.

; R D \< I_ A B » M.0.T.O. ideale per chi vuole incassare in modalita telefonica o
tramite email.




In questo modo il Cliente ha il vantaggio di beneficiare di un partner unico per la gestione dell’intero
flusso di incassi. Ci poniamo infatti come facilitatore nell’articolato sistema legato ai pagamenti
elettronici, offrendo tecnologie e sistemi di pagamento evoluti e sempre in linea con le nuove
disposizioni in materia, facendo da intermediario tra il Cliente ed i circuiti internazionali.

Oltre ai suddetti tradizionali circuiti internazionali, lapiattaforma di Gateway consentira di integrare

tutti i principali APM (Alternative Payment Method) come ad esempio: AmazonPay, ApplePay,
SamsungPay, PostePay e Mybank.

MODELLO E-COMMERCE MTE

» Paghi solo quando transi

PLHG N R N | » Nessun costo di attivazione
ompatibilita con tutti i principali plug-in

presenti sul mercato

» Nessun canone mensile

» Commissioni ad operazione
INTEGRAZIONE APM

Integrabiliti con metodi di pagamento » Carte di credito/debito 1,35% + 0,20€

moderni e alternativi
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» Carte commercial 2,30% + 0,20€
» Carte extra EEA2,30% + 0,20€




